Propuesta de
VALOR CANVAS

Revive

Entrenamiento Meédico Integral

Cliente.

________________________________________________________________________

G Tipo de cliente G Trabajos del Cliente

[Especifique el tipo de [Enumere los trabajos que

cliente o sector al que realiza el cliente, por ejemplo,
se dirige, por ejemplo, "Diagnosticar y tratar
"Meédicos especlalistas lesiones ortopédicas.”]

en ortopedia.’]

e Dolores del Cliente

[Identifique los dolores o
problemas que enfrenta
el cliente, como "Largas
esperas para programar
cirugias” o "Dificultades
para mantener registros
de pacientes.”]

Propuesta.

________________________________________________________________________

G gl];fr):cuia’:)OISerwcm G ¢Como Alivia Dolores?

[Describa su producto o [Explique como su producto o
servicio, por ejemplo, servicio aborda los dolores
"Sistema de programacion o problemas del cliente, como
de citas médicas en linea."] "Reduce el tiempo de espera
para programar cirugias” o
"Facllita el seqguimiento

de pacientes."]

Ganancias Buscadas

[Describa las ganancias que
el cliente busca alcanzar, por
ejemplo, "Mayor eficiencia

en la gestion de pacientes”

0 "Incremento en el flujo

de pacientes’]

¢:Como Crea Ganancias?

[Detalle como su producto :

Por favor, complete la
iInformacion relevante
para su sector o tipo de

O ServiCio genera ganancias cliente en los espacios

para el cliente, como
"Aumenta la ocupacion de la
clinica al llenar citas vacantes”

proporcionados para
generar una propuesta de

S > valor inicial con |la ayuda
0 "Mejora la retencion de . de ChatGPT

pacientes a través de un
seguimiento mas efectivo.’]




Propuesta de Valor Canva

* Cliente.

Propuesta. a n

¢Como Crea
Productoo Ganancias?
Servicio Ofrecido

*Detalle cdmo su

*Describa su producto o servicio producto o servicio
genera ganancias
para el cliente

F!

Ganancias
Buscadas

*Descnbalas
ganancias que el
cliente busca alcanzar

o) Trabajos
v del Cliente

*Enumere los trabajos
que realiza el cliente

Dolores

del Cliente

*|dentifique los dolores
0 problemas que enfrenta
el cliente

*Expligue como su producto
0 servicio aborda los dolores

o problemas del cliente




